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EXENCION DE RESPONSABILIDAD

En ninguln caso este documento constituye un
analisis exhaustivo de la situacién financiera, de
generaciony de ventas de Colbun S.A.

Para evaluar si comprar o vender acciones de
Colbun S.A., el inversionista debe realizar su propio
analisis independiente.

Esta presentacion contiene declaraciones y
proyecciones a futuro de Colbun S.A,, las cuales
deben ser consideradas como estimaciones de
buena fe realizadas por la Compania.

W Colbun

INFORMACION DE CONTACTO

Miguel Alarcon V.
malarcon@colbun.cl
+56 2 2460 4394

Soledad Errazuriz V.
serrazuriz@colbun.cl
+56 2 2460 4450

Isidora Zaldivar Z.
izaldivar@colbun.cl
+56 2 2460 4308
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HERNAN RODRIGUEZ

PRESIDENTE DEL
DIRECTORIO

PALABRAS DE
BIENVENIDA
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& Colbun

THOMAS KELLER
GERENTE GENERAL

EL MERCADO ELECTRICO
Y COLBUN



& Colbun

La industria eléctrica
esta viviendo un cambio
transformacional...

.. y.Colbuin-esta avanzando
en.su.agenda estratéegica
para enfrentar este desafio



EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN
I EVOLUCION DE LA CAPACIDAD INSTALADA GCQIQU”

En la historia ha habido periodos de “hegemonia” de diferentes tecnologias
Enlos ultimos 5 anos se instalod el 100% de la capacidad solar del sistemay

el 83% de la capacidad edlica
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EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN
EVOLUCION DE LA MATRIZ DE GENERACION €C9,|._b.9n

La importante entrada de energias renovables ha
provocado una caida en el costo marginal a
niveles de los que habia antes de la crisis del gas

Aumento del costo marginal
por la crisis del gas y super

ciclo de commodities Penetracion de
renovables
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EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN
PENETRACION DE RENOVABLES

®Colbun

Las energias solar y edlica se han vuelto mas competitivas que otras tecnologias

El costo de inversion ha disminuido y su factor de planta ha aumentado

CAPEX PV SOLAR
(US$mm/MW)

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018
Maédulo Inversor ®BEPC H Otros

Fuente:BloombergINEF e IRENA

CAPEX TURBINAS EOLICAS
(US$mm/MW)

-49%

2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN \\ COIb un

EVOLUCION DE LA DEMANDA

La proporcion de clientes libres
en el sistema ha aumentado

(TWHh) (TWh)

Clientes
Regulados

Clientes
Libres
CAGR: 9%
+29%

2015 2018

Fuente: Coordinador Eléctrico Nacional
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EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN Q
I NUEVAS TENDENCIAS EN LA DEMANDA ENERGETICA CO|bUﬂ

1. Privilegiaran energias limpias

CLIENTES MAS 2. Atomizados y tendran un
EMPODERADOS mayor poder de negociacion

3. Demandaran productos y
servicios mas alla de la
energia

4. Haran gestion de eficiencia
energética

5. Consumiran, produciran e
inyectaran a la red




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN ,
NUEVAS TENDENCIAS EN LA OFERTA ENERGETICA

Comenzo el proceso de
descarbonizacion, teniendo un
bajo impacto para Colbun

Tenemos SOLO 1de 28

centrales a carbon del sistema

Es unade las centrales mas

NUEVASyEFICIENTES del

sistema

EEEEEEEEEE

DEL CARBON A
RENOVABLES

La descarbonizacion genera
relevantes oportunidades de
crecimiento en generacion
renovable y en transmision




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN )
NUEVAS TENDENCIAS EN LA OFERTA ENERGETICA
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EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN

REGULACION PARA LA TRANSICION ENERGETICA

En materia regulatoria, hay importantes
desafios que abordar para enfrentar los
cambios en la industria eléctrica:

“Emparejar la cancha” en
materia de acceso a la
informacion

Remunerar de forma
2 adecuada los servicios

complementarios
Realizar una adecuada

3 planificacion de la
transmision




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN
I NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA QECQJ!RQQ”

=y A

Nuevos ° ® . .
Potenciar el Negocio de
e 1 5 TRANSMISION
con Clientes Libres ’ 2

...............

Crecimiento K Programa de
en Energias 2 4 DIGITALIZACION Y

SOLARY EOLICA AUTOMATIZACION

Implementar Plan de
EFICIENCIAEN
COSTOS




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN
AVANCE EN NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA fCQ..IQUn

Nuevos
’E CONTRATOS

con Clientes Libres

Desde el afno 2016, Colbun ha
suscrito nuevos contratos por un
total de ~3,7 TWh/ano

Existen oportunidades de
contratacion relevantes durante lo

+230

CLIENTES LIBRES

han firmado contratos
con Colbun

que queda de 2019
o " O3
N o1,
ZALDIVAR cm pc walmghr;lléf" L=
GWh/ano, por GWh/ano, GWh/ano, GWh/ano con otros
10,5 anos a partir por 10 anos a partir por 4 afnos a partir clientes libres, conuna

de julio 2020 de enero 2018 de enero 2018 duracion de entre 4y 6 anos




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN )
AVANCE EN NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA

2 Crecimiento
o en Energias

SOLARY EOLICA

NUESTRA META:

Aumentar nuestra

CAPACIDAD RENOVABLE
+4OOO MW hacia el 2030, duplicando
nuestra capacidad actual

Hoy tenemos ~3.200 MW en nuestro
pipeline de proyectos




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN

AVANCE EN NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA

EFICIENCIA EN
COSTOS

@ Implementar Plan de
R\

Reducira los costos

fijos anuales en
US$20 millones




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN

AVANCE EN NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA

° Programa de )
DIGITALIZACIONY
AUTOMATIZACION

3 £

A _T
Mantenimiento Automatizacion
Predictivo y Telecontrol

&

Operaciones
comerciales de front
office y back office




EL MERCADO ELECTRICO Y COLBUN

AVANCE EN NUESTRA AGENDA ESTRATEGICA

Potenciar el Negocio de

TRANSMISION

Colbun tiene una participacion relevante en el
negocio de transmision

941 km ~6% 28 ~US$71 mm
Lineas de Participacion de Subestaciones EBITDA Proforma
Transmision Mercado? UDM

LA PENETRACION DE ENERGIAS RENOVABLES

NECESITARA DE UN

IMPORTANTE

CRECIMIENTO EN

cesesccccccccccccsssc TRANSMISION

De menor tamano
Con menores factores de planta
Mas lejos de los centros de consumo

1. En los activos de transmision nacional
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JUAN EDUARDO VASQUEZ

GERENTE DE LA DIVISION NEGOCIOS
Y GESTION DE ENERGIA

ESTRATEGIA COMERCIAL:
¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?



ESTRATEGIA COMERCIAL

¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?

PRINCIPALES
DESAFIOSEN
COMERCIALIZACION

®Colbun

TECNOLOGIA
Desarrollo tecnolégico sigue avanzando y
de forma acelerada

COMPETENCIA
Gestionar condiciones de competencia
mas equilibradas

CLIENTES

Clientes quieren un suministro de energia
100% renovable y buscan nuevos
productos y servicios mas alla de la energia

REGULACION

Los cambios son lentos y van desfasados
respecto a la evolucion del mercado
eléctrico

DESCENTRALIZACION
Progresiva descentralizacion de los
SRGCINES




;COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? (
¢ & Colbun

NUESTROS CLIENTES

Hemos aumentado las ventas
aclientes libres

% Ventas a Clientes Libres

g
41% f 60%
2014 2019

Cantidad de Clientes Libres

Las menores ventas a Clientes
Regulados fueron compensadas
por laincorporacion de nuevos
contratos con clientes libres

230
2019




;COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? (
¢ R Colbun

NUESTROS CLIENTES

Hemos aumentado las ventas
con clientes libres

(TWh) (TWHh)

AGRICULTURA

YIN:I
Regulad &
7 s RETA|L _SERVICIOS o
MINERIA SANITARIOS g
SERVICIOS Clientes BODEGAJE »n 5
SANITARIOS Libres MADERAS E VINAS
CAGR: 10% 2 O UNIVERSIDADES
i T B CEMENTERAS

LASTI

o SALMONERAS

2015 E2019




¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? ﬂ
I FOCO: CRECER EN EL SEGMENTO DE CLIENTES LIBRES COIbUﬂ

A PERFIL DE CONSUMO
CLIENTE LIBRE CLIENTE REGULADO
Energia Energia

/ PERFIL HORARIO \ -
COSTO DE RETIRO

Energia k‘ 24 horas g ¥ 24 horas g

\/_/\ 4 COSTO DE RETIRO )
CLIENTE LIBRE CLIENTE REGULADO

k 24 horas '/ CRR > CRL /\
e e T 3
w A )

K‘ 24 horas i ) 24 horas i /

CRL: Costo de Retiro Libres; CRR: Costo de Retiro Regulados

...y ademas los clientes libres (i) consumen mejor la energia, (ii) no diluyen
su consumo, (iii) ni tienen reducciones por consumo sobre estimado




:COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? f
‘ Colbun

NUESTROS CLIENTES

Queremos seguir
aumentando la
participacion en
clientes libres

230

O

2021
2019




¢{COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?
I UN NUEVO MODELO DE NEGOCIOS € Colbun

MEJOR ENERGIA

Clientes exigiran mas que
Energiay Potencia...

Clasico
Modelode Generacion
Negocio

\,\\droeléctr,'Ca

Valor Agregado

- 9‘? Servicios de

Nuevo Soluciénde
Modelode Distribucién
Negocio

le Soluciénde
Transmision
I‘: Soluciénde
-. .,
Generacion




¢{COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? X
~ UN NUEVO MODELO DE NEGOCIOS « Colbun

NUEVOS SERVICIOS NUEVAS NUEVASFORMAS DE
Y PRODUCTOS TECNOLOGIAS LLEGARA LOS

CLIENTES

Gestion de Demanda Blockchain Prestaciéon de Servicios Eléctricos
Flexibilidad Big Data & IA Gestion de Proyectos Energéticos

Asesorias Energéticas Medidores Inteligentes

Tenemos cada vez mas clientes con Preparéndonos para un nuevo

Mercado Eléctrico
Necesitamos conocer mejor a cada uno

y trabajar en conjunto con ellos para
entregar de
productos y servicios



¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?
EXPLORANDO NUEVOS MODELOS DE NEGOCIO

Productosy servicios que Canal de prestacion de
respondan a las servicios diferenciador,
necesidades de los clientes directoy cercano

En conjunto, estas iniciativas nos ayudaran a llegar a
mas clientes de forma oportunay de calidad, con una
mejor carterade productos y servicios,

soportados por una tecnologia de punta capaz de
gestionarlos

Q(ECoIbun

MEJOR ENERGIA

ESTRATEGIAS PARA
SEGUIR
CRECIENDO

Incorporar tecnologias de
ultima generacion que
soporten el desarrollo de
nuevos modelos de negocio




¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? “ Colbun
ACTIVOS EXISTENTES COMO HERRAMIENTA DE COBERTURA s

Asegurar flujos con
nuevos contratos de
suministro

3

Suministrar contratos
con nueva generacion
solary edlica

Respaldar contratos con
ciclos combinados

NUESTRA
ESTRATEGIA

a4

RPN £ e Certificar contratos con
nueva generacién solary
edlica




Centrales a gas

Cobertura anos con
hidrologia seca

Cobertura variabilidad
solary edlica

Provision de Servicios
Complementarios

¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?
GESTION DEL RIESGO

Centrales

hidroeléctricas

Estructurade
contratos balanceada

Provisién de Servicios
Complementarios

colbun

Precio
combustibles

Coberturadel precio
de combustibles




¢{COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?

CAMBIOS REGULATORIOS

Igualar condiciones de competencia

Alta incorporacion de renovables requiere de
una robusta infraestructura de transmision

Senal de mercado correcta para \ ‘ 2
adaetar el sistema M@i

Ley de Distribucion




¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? ‘
REDUCIR EL COSTO DE SUMINISTRO CQJ!RQR!&]“

Proyeccion 2025:

12 — 14 twh /a0 El portafolio de venta a clientes, seria
: 100% Renovable, con un costo medio
con energia de suministro cercano alos

100% Renovable 15 usp/mMwn

& T O

===
CENTRALES CENTRALES CENTRALES
HIDRO PASADA HIDRO EMBALSE EOLICAS gg[‘;,&f\s,

PRESENTE FUTURD.. g




¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO? <
I PORTAFOLIO DE PROYECTOS COMPETITIVO COIbU 1

PROYECTOS EOLICOS PROYECTOS SOLARES FV
enel 25% de los PS enel 25% de I(?s
proyectos mas | ® proyectos mas PY
competitivos ! ‘. competitivos ! ®
: o®
%00




{COMO ENFR?NTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?
I PROYECCION DE RESULTADOS fCoIbun

 Potencia Suficiencia
* Serv. Complementarios
» Coberturas

o [

Estructura capaz de +

soportar el nuevo desafio 15 15
sobre la base de Diésel 13 12 Carbén
(i) costos mas competitivos GNL
(ii) con un costo medio de

ERFV

- ] Carbdn
capital (US$/KW) mas bajo
(TWh/aro) (TWh/ano)
g o Generacion  PPAs Generacion PPAsy Spot
2018 2025
Precio Medio Mondémico (USg/MWh) 90 62 - 75
Costo Medio s/costo capital (Usg/MIvh) 40 15

Margen (US$/MWh) 50 47 - 60




ESTRATEGIA COMERCIAL

¢COMO ENFRENTAMOS EL NUEVO ESCENARIO?

> EN RESUMEN...

Nuevos contratos de
suministro
competitivos

Certificar laenergia
suministrada con
fuentes renovables

Ampliar capacidad
hacia nuevos
productosy servicios,
con apoyo tecnolégico
de primeralinea

QCOIbun

MEJOR ENERGIA

Trabajar de forma
colaborativaenuna
nueva regulacién que
se adapte al mercado
del futuro
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& Colbun

;PREGUNTAS?
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EDUARDO LAUER

GERENTE DE LA DIVISION
INGENIERIA Y PROYECTOS

ESTRATEGIA DE EXPANSION:
NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS



NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
ENFOQUE A LA GESTION DE PROYECTOS

2 g i

Linea Santa Subestacion IETES Subestacion Central LaMina
Maria- Charrta Mulchén Armerillo 34 MW
) ) ) O O
\ 4 A\ 4 ) g A =4
2012 2013 2014 2016 2018 HOY

11
W
Q

Central Angostura

Linea La Mina- Subestacién

Centrgg?)alclt\?vMana 2T Armerillo Puente Negro E
~120 km 3 717 mw :
Lineasde Subestaciones Centrales (JOO000000000s

Transmision Generadoras




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS

ENFOQUE A LA GESTION DE PROYECTOS

& Colbun

S

EXPERIENCIA

Capacidad interna parauna
gestion completa del proyecto

Equipos senior con alto nivel de
experiencia

Capacidad para auditar
asesorias externas

Proveedores de primer nivel
para diseno, ingenieriay
suministro

&

SOCIOAMBIENTAL

Evaluacién temprana del
entorno socioambiental

Equipos dedicados para abordar
temas socioambientales

Politica de desarrollo local de
las comunidades con enfoque en
infraestructuray mano de obra

Acercamiento a los grupos de
interés

ADAPTACION A
NUEVAS EXIGENCIAS

Preparados para desarrollar
proyectos con nuevas
tecnologias

Rapida evolucién de una matriz
hidro-térmica a una eélico-solar

| + D en distintas tecnologias

Respuestas efectivas y eficaces
ante fallas catastroficas



NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS Q COIbUﬂ

VENTAJAS COMPETITIVAS DE NUESTROS PROYECTOS

ORORO

Factor de Cercaniaala Viabilidad Concesiones /
Planta red de socioambiental servidumbres
transmision



NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS

PROYECTOS DE GENERACION EOLICA Y SOLAR

Tenemos opciones para desarrollar

1.670 MW solares
1.617 MW edlicos

400MW 30t 440 MW

Jof 450 MW

" THORIZONTE
4O 180MW  ° 607 MW

GRADO DE AVANCE

‘ Estudios
preliminares

Y

38 DIEGODE
5> ALMAGRO
© 200MW

‘ Prefactibilidad

T250 MW
150 MW

Tmo MW
Tzoo MW
T31o MW

Factibilidad

wﬂ-

® Colbun

HORIZONTE

Con 607 MW el proyecto edlico se
convertira en uno de los parques con mayor
capacidad instalada a nivel mundial

DIEGO DE ALMAGRO

Localizados en una de las zonas con mejor
radiaciénde Chile, se encuentran en
proceso de evaluacion de su Estudiode
Impacto Ambiental ante el SEIA



NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS Q COIbUﬂ

PROYECTOS DE GENERACION EOLICA Y SOLAR

PROYECTO FV
DIEGO DE ALMAGRO



NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
I PROYECTO FV DIEGO DE ALMAGRO fCOlbU“

INDICADORES CLAVES

FV Diegode
Almagro

Chanaral

o Potencia estimada 200 MW
........ ‘.“ Copiap6
Generacion anual neta 562 GWh
Factor de Planta estimado 34%

Superficie Terreno

(2 CUO"s) 330 ha
., S/E lllapa 220 kV
Punto de conexién (2.6 km)
DIA En Tramitacion
UBICACION: Fecha COD Junio 2021

Regién de Atacama, 120
km al Norte de Copiapd
en Ruta C-17 que une
Copiap6 con Diego de




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO FV DIEGO DE ALMAGRO fColbun

LAYOUT

LAYOUT

507.000 paneles

60.000 hincas

6.000 motores de los seguidores

39 inversores

1.500 km de cable solar y baja tension




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO FV DIEGO DE ALMAGRO €C0|bUﬂ

PRINCIPALES EQUIPOS

\

\\\\ N
) ‘“‘Q
) ‘

ESTRUCTURA CON INVERSOR CENTRAL
SEGUIDOR (TRACKER)




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO FV DIEGO DE ALMAGRO ‘ Colbun
CRONOGRAMA DE DESARROLLO

INICIO CONSTRUCCION PUESTAEN SERVICIO
h 4 . 4
2019 2020 2021
h 4
ACTIVIDADES Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 QI Q2 Q3 Q4

Autorizacion Fondos para Estudios .

Ingenieria Basica para DIAs -

Tramitacion DIA’s

Ingenieria de Detalle O

Licitacion, Contratos y Adquisicion

Construccion ——

Puesta en Servicio

R R N AN



NUESTRO PIPELINE DE PROY,ECTOS 4
ENFOQUE A LA GESTION DE PROYECTOS ( Colbun

PROYECTO EOLICO
HORIZONTE



I NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS fCOIbUﬂ

PROYECTO EOLICO HORIZONTE
% AT INDICADORES CLAVES
., ........ j
r Antofagasta Potencia estimada 607 MW minimo

Talial @ Generacion anual neta 2.029 GWh
Factor de Planta 38%
Superficie Terreno (CUO) 8.000 ha
Punto de conexion S/E Parinas 500/220 kV
DIA/EIA En Preparacion
Fecha COD Octubre 2023

UBICACION:

Taltal, Regién de
Antofagasta

o',




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO EOLICO HORIZONTE

(Colbun

MEJOR ENERGIA

.. jravourt

140 posiciones de turbinas

110 km de caminos

90 km de red de media tension

2 subestaciones

1 Edificio de control




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS

PROYECTO EOLICO HORIZONTE

Registro Fotografico
es del Proyecto

—

—
f

0 DURRRRRARE

R

SRS e - 4 mastiles de medicion - x

de 100 m de altura Equipo de medicién mévil (LIDAR =300




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO EOLICO HORIZONTE fCoIbun

CONTRATO CON ENERCON

xa ENERCON

Ay ENERGY FOR THE WORLD

ELEGIMOS AL LIDER EN
TECNOLOGIA EOLICA
> Proveedor de primera linea > Mayor proveedor de Aerogeneradores en
> Mejor tecnologia disponible en el mercado Alemania (45%)
> Potenciainstalada en el mundo: 50,5 GW > Flexibilidad para cambio de modelo a

(29.300 maquinas) aerogeneradores de ultima version




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS

PROYECTO EOLICO HORIZONTE
CONTRATO CON ENERCON

Generadores con accionamiento directo
tienen menor probabilidad de fallay un
menor costo de mantenimiento

Accionamiento
Directo

Accionamiento con
CajaMultiplicadora

1 Rotor cover

2 Pitch system

3 Blade bearings
4 Blades

5 Low speed shaft
6 Gearbox

7 Electrical cabinets
8 Hydraulic group

9 Yaw system

10 High speed shaft
11 Generator

12 Transformer

13 Nacelle cover
14 Cooling system
15 Wind sensors
16 Beacon system




NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS
PROYECTO EOLICO HORIZONTE

CONTRATO CON ENERCON

Montajede Pala-
| Aéro Generador

N
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NUESTRO PIPELINE DE PROYECTOS

PROYECTO HORIZONTE

CRONOGRAMA DE DESARROLLO

INICIO CONCESION
ONEROSA

fCoIbun

MEJOR ENERGIA

INICIO
INICIO OPERACION
CONSTRUCCION ~ COMERCIAL

2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025

b 4

Medicion de Recurso Edlico

Estudios Basicos de Ingenieria,
Terrenos y Medio Ambiente

Ingenieria Basica

o

Linea Base y Elaboracion DIA/EIA

Tramitacion DIA/EIA

Tramitacion Permisos Obra

Ingenieria Detalle Parque y Conexién

Negociaciény Firma Contratos
Equipamientos y Construccion

Construccién, montaje y puesta en
servicio

Operacion Comercial
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09:15

09:45 C(

10:30 g
10:45

11:00 C

11:30 (

12:00 i
12:15

Palabras.deBienvenida
Hernan Rodriguez

El Mercado Eléctrico y Colbun

Thomas Keller

Estrategia Comercial:

:Como .enfrentamos el.nuevo escenario?
Juan Eduardo Vasquez

Ronda de preguntas
Pausa - Cafe

Nuestro Pipeline de Proyectos
Eduardo Lauer

Gestion Socioambiental
Daniel Gordon

Ronda de preguntas

Cierre




& Colbun

DANIEL GORDON

GERENTE DE
MEDIOAMBIENTE

GESTION SOCIOAMBIENTAL



GESTION SOCIOAMBIENTAL
MODELO DE RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

&« Colbun

Politica de
Relacionamiento
Comunitario

Manual de Comunidad
y Sociedad

Politica de
Sostenibilidad




I GESTION SOCIOAMBIENTAL €C0|bUﬂ

MODELO DE RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

MODELO PRINCIPIOS
Define que hacer, cuando hacerlo, por qué Las relaciones se construyen desde un buen
monto, cobmo y con quiénes desempeno operacional y ambiental

»)

opuelauan

©,

sapepjuniiodo

Gestionando
Inversion social

@

Desarrollando
oportunidades

COMUNIDAD

AREAS
INFLUENC\A

o]
m
m
T
3 3
oD
< P
P
|
fo)

O

@ Excelencia Operacionaly MA




GESTION SOCIOAMBIENTAL Q Colbun

INDICADORES DE GESTION

4 ¥
)
N°1ncidentes Encuesta ESG en Comparacion
Ambientales Comunidades Benchmark Int’l




GESTION SOCIOAMBIENTAL (Y C0|bU N
APRENDIZAJES DEL RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

NO DELEGAMOS
LA GESTION
COMUNITARIA

4 Equipo interno para gestion
comunitaria

Representante de Colbun en
toda operacion relevante

« Relaciondiariaconla
comunidad



GESTION SOCIOAMBIENTAL

9 ACERCAMIENTO
TEMPRANO ALOS GRUPOS |
DE INTERES LOCALES ﬁ

' Practicaestandar en proyectos
hidroeléctricos y en proyectos sociales

« Enproyectossolaresy edlicos:

> Evaluacién socioambiental
temprana de todos los proyectos

> Acercamiento previo a EIA con \
autoridad local y comunidad

> PAC robustas . B




GESTION SOCIOAMBIENTAL ® Colbun

APRENDIZAJES DEL RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

3. INVOLUCRAMIENTO
PERMANENTEY X
MONITOREO MULTICANAL

Anticipar riesgosy
crear oportunidades

> Cuentas publicas

> Medicién de desempefio:
Stakeholders Sustainable Index
ESG Compass

Mesas de trabajo tematicas
Linea de Contacto

Monitoreo redes sociales

VoWV VWV

Programa de visitas a centrales



GESTION SOCIOAMBIENTAL
® Colbun

APRENDIZAJES DEL RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

4. FOCO EN DESEMPENO OPERACIONAL / AMBIENTAL

« Nehuenco: Planta de Osmosis Inversa v Santa Maria: filtros para el sistema de
para optimizar el uso de agua enfriamiento de agua de mar

. \.\;\\
B

« SantaMaria: manejo de cenizas

\ \

« Canutillar: nueva cota de operacién
del lago Chapo




GESTION SOCIOAMBIENTAL

A
PRENDIZAJES DEL RELACIONAMIENTO COMUNITARIO

ANTY.
AGADF o
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TODO PROYECTOD
SERUNA =

LOCAL

Hidroturismo en Angostura
Machicuray Chapo

En proyectos solares y edlicos:
activacion de la economia local

Proyecto busca potenciar ruta turfstica cordillerana en El Maule:
San Javier,

Nuevo balneario en embalse Machicura partird obras en octubre =
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e s que e 1y

ado a 55 kilémetros
hacia la cordillera de El Maule,
en la comuna de Colbun, el
primer balneario artificial de la
VI Region serd emplazado en
la ribera norponiente del em-
balse Machicura.

El proyecto demandaré una
inversién de $500 millones y
comenzard en octubre, con la
Ineta de que durante el verano
ya pueda ofrecer los primeros
servicios ala comunidad. E1

io tendr4 capacidad para
recibir a unas 300 personas

El proyecto es parte de una

iniciativa conjunta entre el
municipio y la empresa hidroe
Jéctrica Colbiin, que ya probé
este modelo con la central de
‘Angostura, ubicada en Biobfo.

A, la presa que s llend en
2015 termind convertida en
uno de los mayores atractivos
turisticos de la zona.

En el Maule, la idea es apro-
vechar los atractivos cercanos,

como las termas de Quinamavi-
day Panimavida o el poblado
de Rari, conocido por sus arte-
sanfas de crin de caballo.

El alcalde de Colbin, Herndn
Septilveda, destact que “histd-
Tiamente los dos lagos de 1a
7ona han sido muy poco explo-

y ahora se volverd un
espacio publico para todas as
nas que lo quieran cono-

EQUIPAMIENTO.— En el lugar
habré dreas de juegos infantiles,

algunos.

senderos y un muelle.

El balneario serd de acceso

: gratuito para los residentes de

Ta comuna y sus familiares,
mientras que las personas que
no tengan este Vil culo tendrdn

% que pagar un monto asequible,

afiadi6 Ledn.

El director de Asuntos Pa-
blicos de Colbiin S. A.enel
Maule, Rodrigo Ledn, conté

ue habra un muelle flotante
de unos 72 metros de largo,
cuatro locales comerciales,
s peatonales y 15 sitios
e picnic con quinchos.
£1 embalse es parte del Com-
plejo Hidroeléctrico Colbtin

¢ Rachicura y es una potencial

reserva de aguas del rfo Maule,
on un volumen total de 1.500
millones de metros cubicos-




GESTION SOCIOAMBIENTAL «
VIABILIDAD SOCIOAMBIENTAL DE NUESTROS PROYECTOS ( COIbUﬂ

+ No hay comunidades cercanas
+ Minimos hallazgos arqueologicos

v Diseno evita intervencion de los
escasos atributos ambientales



GESTION SOCIOAMBIENTAL
VIABILIDAD SOCIOAMBIENTAL DE NUESTROS PROYECTOS

DIEGO DE
ALMAGRO

« No hay comunidades cercanas
+ No hay hallazgos arqueoldégicos
+ No hay biota
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;PREGUNTAS?
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& Colbun

La industria eléctrica
esta viviendo un cambio
transformacional...

.. y.Colbuin-esta avanzando
en.su.agenda estratéegica
para enfrentar este desafio



CColbun

MEJOR ENERGIA

DIA DEL

INVERSIONISTA
2019

SANTIAGO
AGOSTO 2019



